UŞAK
Uşak, Cumhuriyetin ilk yıllarından beri girişimcilik ruhu ile hareket etmiş ve ilkler şehri olma özelliğini devam ettirmiştir.
Türkiye'nin en eski dokuma merkezlerinden biri Uşak.Kentin bir önemi de parayı ilk kez kullanan Lidyalılardan geliyor.
Uşaklı müteşebbis ticaret erbabı 1905 yılında ilk iplik fabrikasını hizmete açmış bunu 1910 yılında 2 adet şayak (kumaş) fabrikası izlemiştir. 1913 yılı Sanayi sayımı sonuçlarına göre;yün ipliği üreten ve dokumacılığı yapan Türkiye'deki 13 kuruluşun 3'ü Uşak'tadır.
1923 yılında Ticaret ve Sanayi Odasının kuruluşuna müteakiben, dağınık bir durumda bulunan tacir ve sanayiciler bir çatı altında toplanmıştır.
İlk Şeker fabrikası 17 Aralık 1926 yılında açıldı. Türkiye'de özel sermaye ile ilk sanayi hamlesi başlatıldı.
Türkiye'de elektrik kullanan ilk il de Uşak'tır.
İlimizde 2 Adet Organize Sanayi Bölgesi bulunmaktadır. Bir tanesi Tekstil Organize Sanayi Bölgesi diğeri de Deri Organize Sanayi Bölgesidir.
Tekstil Organize Sanayi Bölgesi'nin alt yapı çalışmaları 1987 yılında başlayıp 1990 yılında üretim faaliyetine geçmiştir. Uşak-İzmir Karayolu 14-18.km'de 3.782.000 m2 alan üzerinde kurulmuştur. Bölge içinde 700 m2 -68.000 m2 arasında değişen 358 sanayi parseli mevcuttur.
Tekstil Organize Sanayi Bölgesi'nin son durumu şu şekildedir:
Halihazırda Üretim Yapan Tesis Sayısı         : 189
İnşaat Halindeki Tesis Sayısı
:   70
Proje Aşamasındaki Tesis Sayısı                    :   94
Boş Parsel Sayısı                                           :   5 dir.
Bölgede Ak Enerji tarafından 10 Mgv. luk elektrik santrali, 20 sanayi tesisine elektrik vermekte 49 sanayi şirketi de sırada beklemektedir.
Ayrıca 20 sanayi tesisi santralden su buharı almakta ve 10 sanayi şirketi de su buharı için sırada beklemektedir.
Organize Sanayi Bölgesi'ne 240 Hektar ilave çalışmaları devam etmektedir.
2003 yılı sonuna kadar bölgeye doğalgaz getirilmesi planlanmaktadır.
Deri Organize Sanayi Bölgesi Uşak-Denizli Karayolu 8-10 km. üzerinde olup altyapısı bitmiş arıtma tesisi 2002 yılında tamamlanmış olacaktır.
Bölge içinde, 2000 m2-10.000 m2 arasında değişen 446 parsel bulunmaktadır. Bu parsellerin 356'sı satılmış 90 tanesi kalmıştır.
Deri Organize Sanayi Bölgesi 1989 yılında Uşak-Denizli Karayolu 8-10 km. üzerinde kurulmuş olup altyapısı bitmiş arıtma tesisinin de % 90'ı tamamlanmıştır. Bölge içinde, 2000 m2- 10.000 m2 arasında değişen 446 parsel bulunmaktadır.
Bu parsellerin 356'sı satılmış 90 tanesi beklemektedir.
Tesis tamamlanma aşamasında olmasına ve de sanayicimize bir çok imkanlar sağlamasına rağmen bölgeye taşınacak olan deri sanayicilerimize, İstanbul ve İzmir'deki deri sanayicilerine verilen tesis kurma ve makine parkını yenileme kredisi verilmediğinden dolayı taşınamamaktadır.

Organize Sanayi Bölgelerimizde yatırımlara uygulanan % 18 stopaj, sanayicinin yatırım hevesini kırmaktadır. Şu anda deri sanayicisi daha cazip yatırım imkanları olması nedeniyle yurt dışına tesis kurma çalışmaları yapmaktadır.
Uşak İlkler Şehri özelliğini günümüzde de devam ettirmektedir.
Bu gün Türkiye'de üretilen
Battaniyenin
% 90'ı
Sargı Bezinin
% 90'ı                                                                    *
Küçük Baş Derinin       % 60'ı
Yün Straygamn
% 70'i
Seramik'in
% 15'i    Uşak'ta üretilmektedir.
İlimizden yapılan ihracat_____:
Battaniye
100.000.000   USD
Ev Tekstili,gazh bez                 10.000.000   USD
Kilim,yün ,pamuk ve diğer        10.000.000   USD
iplik türleri,Gıda ürünleri
Seramik ve Diğer                      20.000.000   USD
Uşak'ta işlenen 35.000.000 - 40.000.000 civarı küçük baş hayvan derisinin ülke ekonomisine katkısı ise 420.000.000 USD'dır.
Ancak son yıllarda yaşanan krizlerin etkisi tüm yurtta olduğu gibi İlimizde de ağır şekilde hissedildi. Sanayisi Deri ve Tekstile dayalı Uşak, bu sektörlerin neredeyse duracak seviyeye gelmesiyle üretimlerini kısmak zorunda kaldılar. Önceden 3 vardiya çalışan işletmeler vardiyalarını düşürdüler bir çoğu da üretimine ara vermek zorunda kaldı. Üretim ve satış hedeflerinin % 65 altına düşüldü.
Diğer ülkeler üreticilerini korumak için kotalar, anti dampingler koyarken ülkemiz ithal mallar pazarı haline dönmüştür. Çeşitli hilelerle ülkemize sokulan, vergi kaçakçılığına sebep olan ve yerli sanayinin üretimini engelleyen mink (vizon) battaniyenin ülkemize girişi, dokuma sektöründe daha önce 10.000 olan tezgah sayısının yurt dışından gelen tülbentlere kota uygulanmamasından dolayı 2.500'e düşmesi, Deri sektöründeki istihdamın 18.000 kişiden 3000-4000 kişiye düşmesi, Çin ve Hindistan'dan gelen makine kilimlerine kota uygulanmamasından dolayı 15.000 kişinin istihdam edildiği kilimciliğin darboğaza girmesi Uşak Sanayisinin zor durumunu gözler önüne sermektedir.
Üretim maliyetlerine bakıldığında neredeyse maliyetlerin yarısını elektrik maliyetleri almaktadır. Türkiye'de sanayide kullanılan elektrik enerjisi fiyatı, dünya piyasasında rekabet ettiği ülkelerin fiyatlarının 1-2 kat üstündedir İlimizde Doğalgazın bulunmaması, LPG ve Akaryakıt maliyetlerini artırmakta ve diğer bölgelerle olan rekabeti etkilemektedir.
Başbakanlık tarafından yapılan araştırma göstermiştir ki Üretim kısma ve işyeri kapatma sıralamasında Uşak bir çok büyük şehri sollayarak ilk 3'e girmiştir. En çok işsiz sıralamasında 2001 yılında ilimiz 3. sıradadır.
Ve ne acıdır ki tekstil ve derinin kalbi konumunda olan ilimiz, Ege Bölgesi'nde devletten en az yatırım alan il olmuştur.
Darboğazdan Çıkmak için neler yapılmalıdır?
Uluslararası başarı için uluslararası kalite ve üretim anlayışı gereklidir. Uşak Sanayicileri olarak son dönemde yaşadığımız krizi kaliteli üretim ile aşacağımızı biliyoruz.
Bu amaçla üyelerimize öncülük yapmak amacıyla 2001 yılında ISO 9002 Kalite Güvence Belgesini aldık. Uşak Sanayicisi küçük ve orta boy işletmelerden oluşmasına rağmen AR-GE bölümleri kurmakta ve artan üretim maliyetleri bizleri yeni üretim arayışları aramaya itmektedir.
Sadece iç piyasaya üreterek çalışamaz hale gelen sanayicimiz çıkış yolunun ihracattan geçtiğini anlamıştır.Biz Uşak Ticaret ve Sanayi Odası olarak tüm üyelerimizi ihracata yönlendiriyor ve bunun için elimizden gelen her türlü desteği veriyoruz. Şu arkla faaliyette olan işletmelerin durumlarına bakıldığında ihracat yapan firmaların ayakta kaldığı açıkça görülüyor.
Türkiye'nin, tekstil ve konfeksiyon ihracatında özellikle AB pazarının özel bir önemi ve ağırlığı vardır. 2001 yılı içinde yaklaşık olarak Türkiye, toplam hazır giyim ve konfeksiyon ihracatının % 70'ini, tekstil ve hammaddeleri ihracatının %50'sini AB Ülkelerine gerçekleştirmiştir.
Globalleşen bir dünyada, küçük işletmelerin tek başlarına büyük işletmelerle iç veya dış pazarlarda rekabete girmeleri mümkün değildir. Uşak'taki işletmelerin tamamı küçük ve orta ölçekli işletmedir. O nedenle küçük işletmelerin birlikte hareket ederek büyük ölçekte olmanın üstünlüklerine yararlanmaları gerekir. Bu amaçla İhracatta güç birliği modeli olarak bilinen Sektörel Dış Ticaret Şirketleri kurulmalıdır. Uşak'ta seramik tekstil ve deri sektöründe bu yapılanmaya gidilebilir.
Maliyeti küçük işletmelerin ödeyeceği tutarda olmak koşuluyla pazar araştırmaları yapan araştırma servisleri oluşturulmalıdır. Bu amaçla Uşak Ticaret ve Sanayi Odası gerekli yardımı esirgemeyecektir.
Dış pazarlamada başarı için öncelikle kaliteli standartlara uygun mal üretimi gereklidir. Ayrıca küçük işletmelerin ürettiği malların yurtiçi ve yurt dışı sergilerde teşhiri için Fuar veya Sergi açılmalıdır. Bunun ilk adımı olarak Uşak'ta "Uşak; Seramik Tekstil, Deri ve Kilim Fuarı" için Ticaret ve Sanayi Odamız Ankara Yolu Üzerinde bir fuar ve sergi alanı yeri çalışmalarını hızlandırmıştır. Ayrıca Özellikle bilgi işlem teknolojileri kullanılarak internette işletmelerin web sayfaları oluşturularak ürünlerin tanıtımı ve geleceğin altyapısı oluşturulmaktadır..
Kalifiye eleman tüm dünyada önemli hale gelmiştir. Bu gün Uşak'ta eğitim veren üniversitede 5000 öğrenci ve 95 öğretim elemanı potansiyeli bulunmakta ve halen Uşak'm kendi adına bir üniversite bulunmamaktadır. Aday üniversiteler arasında en iyi durumda bulunan Uşak bir an önce kendi üniversitesine kavuşmalı ve eğitime olan yatırımları artırmalıdır.
İşletmecilik alanında gündemin, sürekli değişiyor olması değişimi izlemeyi ve uygulamayı zorunlu kılmaktadır. Ancak bundan daha iyisi mümkünse gündem yaratmaktır. Uşak'ta yatırım denilince akla hemen tekstil ve deri gelmektedir. Bu sektörlerin de ciddi sorunları bulunduğu bilinen bir gerçektir.
Bu nedenle Uşak bu ana sektörlerin sorunlarının çözümü yanında bu sektörlerin alt dalları veya alternatif yatırım alanları aranmalıdır. Uşağın darboğazdan çıkış senaryolarını sadece deri ve tekstilde yoğunlaştırmak klasik tespitlerdir. Bu sektörlerde kalite arttırıcı, ürün geliştirici, yatırım iyileştirici tedbirler alınabilir. Ancak mutlaka yeni sektörler de geliştirilmelidir.
Uşak'ı gıda ve konfeksiyon alanında girişimciler ve yatırımlara yönlendirmekteyiz.
Uşak Ticaret ve Sanayi Odası'nda Yıllar İtibariyle Kayıt Durumu:
KAYDOLAN ÜYELER
FARK
YILLAR      KAYDI KAPANAN ÜYELER
	1994

	155

	248

	93


	1995

	118

	282

	164


	1996

	103

	298

	195


	1997

	97

	310

	213^


	1998

	95

	225

	130


	1999

	98

	91

	7


	2000

	88

	100

	12


	2001

	173

	100

	73


	2002

	13

	31

	18



16.04.2002 itibarı ile
2001 YILINDA UŞAK SANAYİSİ'NİN SORUNLARI
Uşak İlinde İşletmelerin; Kapanma veya Üretimlerini Büyük Ölçüde Kısma Nedenleri
1) Elektrik enerjisinin çok pahalı olması, bunun maliyetlere yüksek oranda yansıması.
2)  Son yıllardaki krizden en fazla etkilenen, bu nedenle daha cazip yatırım imkanlarının sağlandığı ülkelere yönelen ve ilimizin başlıca üretim konusunu teşkil eden dericilik sektörünün tekrar canlandırılmasına yönelik mevcut tesislerin daha uygun ortamda üretim yapabilecekleri Deri Organize Sanayi Bölgesine taşınması için düşük faizli ve uzun vadeli taşınma ve tesis kredilerini tahsis edememeleri
3)  Özellikle tekstilde uygulanan kotalar ve anti dampingler yüzünden sanayicilerin daha iyi imkanlar buldukları ülkelere taşınmaları.
4)  Çeşitli hilelerle ülkemize sokulan, vergi kaçakçılığına sebep olan ve yerli sanayinin üretimini engelleyen mink (vizon) battaniyenin ülkemize girişi
5) Dokuma sektöründe daha önce 10.000 olan tezgah sayısının yurt dışından gelen tülbentlere kota uygulanmamasından dolayı 2.500'e düşmesi
6) Çin ve Hindistan'dan gelen makine kilimlerine kota uygulanmamasından dolayı 15.000 kişinin istihdam edildiği kilimciliğin darboğaza girmesi.
7) Deri ve yünde hammadde alımlarında %1 olarak uygulanan KDV'nin mamul satışlarında %18 olarak uygulanması ve bunun pazarlama sorunlarına neden olması
8) Satışlarda uygulanan yüksek oranlı KDV'nin tüm ürünlerde düşürülmemesi
9) İhracatta uygulanan KDV iadelerinde hak sahiplerinin uzun süren incelemelerle mağdur edilmesi, imalatçı ihracatçıların yurt içinde kullandıkları ana girdilerde de KDV muafiyetinin uygulanmaması
10) KDV'lerin nakit ödeme yerine, SSK Primlerinde mahsup edildiği gibi elektrik ödemelerine de mahsup edilmemesi
11)Eximbank kredilerinin daha fazla miktarda ve daha düşük faiz oranlarıyla verilmesi, diğer bankalarında faiz oranlarını düşürmemesi.
12) Müteşebbislerin kullandıkları banka kredilerinde özellikle kriz dönemlerinde tek taraflı olarak faiz oranlarında veya ödeme planlarında değişiklikler yapılması Banka kredilerinde sözleşme anında geçerli olan ödeme planı ve faiz oranlarının şartlar ne olursa olsun sabit tutulmaması
13) Her kesimde ihtiyaç duyulan kalifiye elemanın yerinden temininde son derece faydası olacak, eğitim-kültür hayatı yanında ticaret ve hizmet sektöründe de çok olumlu katkıları bulunacak Uşak Üniversitesinin kurulamaması.
14) Hava alanın kapanması, zaten pazarlama sorunu yaşayan sanayicinin ulaşım zorluğu yaşaması
15) Başta seramik üreticileri olmak üzere sanayicilerimizin eşit şartlarda üretim yapabilmelerinin temini amacıyla doğalgaz boru hattının yapılamaması.
16) Son dört yıldır yatırım programında olmasına rağmen ödenek yetersizliği nedeniyle Tekstil Organize Sanayi Bölgesi arıtma tesisinin yapımına başlanamaması.
17) İş ve istihdam sağlayan KOBİ'lerin etkin bir şekilde desteklenmemesi, kredi tahsisi aşamasında teminat işlerinde kolaylık sağlanmaması,
18) İlimizde yatırımcıya rehberlik edecek, alternatif yatırım ve üretim alanları tespit edilmesine yardımcı olacak şekilde KOSGEB tarafından Küçük İşletmeleri Geliştirme Merkezi (KÜGEM) kurulması.
19) İlimiz ana üretim konuları olan tekstil. Deri ve seramikte kapasite kullanımı ürünlerin % 60 oranında ihraç edilmesine bağlı bulunmaktadır. Diğer hususların yanında yaşanan krizin ana nedeni yeterli ihracatın yapılamayışı göz önüne alınarak bu alanda ihracatçıların daha etkin bir şekilde teşvik edilmesi.
Hazim SESLİ

Uşak Ticaret ve Sanayi Odası Başkan yardımcısı ve Eximinter İcra kurulu üyesi

